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“Ce naj bi $ole ucinkovito poucevale kriticno misljenje, morajo
ucitelji imeti jasno predstavo o tem, kaj to je.”

(Lipman)

Kaj? Zakaj? Kako?

>> Vasa pricakovanja glede delavnice?
>> Zakaj biti kriticen mislec?
>> Zakaj in kako poucevati v duhu kriticnega misljenja?




“Ljudje me sprasujejo, zakaj bi verjeli temu, kar trdim. Saj
ne smete preprosto verjeti, e razmisljate kriticno, jim
odgovarjam.”

(M. Shermer)

Cilji delavnice

>> Usvojiti bolj jasno obravnavo kriticnega misljenja.

>> Razviti sisteme za ucinkovitejSe pomnjenje in
uspesnejSe ucenje.
>> Usvojiti konkretne vescine kriticnega misljenja.

>> Ucenje konkretnih tehnik argumentacije, ki se lahko
takoj uporabljajo v vsakdanjem zivljenju.

>> Usvojitev orodij za poucevanja kriticnega misljenja.




“lzobrazZen je tisti Clovek, ki ve, kje bo nasel tisto, cesar ne ve.”

(Georg Simmel)

Teme delavnice

>> Kaj je kriticno misljenje?

>> VescCine kriticChega misljenja

>> Strategija za uspesnejse ucenje in kriticno razmisljanje
>> Orodja za poucevanje v duhu kriticnega misljenja

>> Doseganje prepricljivosti




“ Do znanja tezko, z znanjem lahko. ”

(Slovenski pregovor)

Definirajmo kriticno misljenje
>> Kaj JE kriticno misljenje?

>> Kaj NI kriticno misljenje?

>> Znacilnosti kriticnih mislecev




Kaj JE kriticno misljenje? (opredelitve ekspertov)

>> Kriticno misljenje je intelektualno urejen proces aktivne in vesce
konceptualizacije, uporabe, analize, sinteze in/ali evalvacije
informacij, pridobljenih ali oblikovanih na temelju opazovanja,
izkusenj, premisljevanja, sklepanja ali komunikacije, ki
predstavlja temelj prepricanjem in ravnanju (Scriven & Richard,
1987).

>> Kriticno misljenje je refleksivno in racionalno misljenje,
usmerjeno v odlocitev o tem, kaj storiti ali v kaj verjeti. (Ennis,
1987).

>> Kriticno misljenje je vesce, odgovorno misljenje, ki spodbuja
dobro presojo, ker (1) temelji na kriterijih, (2) je
samokorigirajoce in (3) obcutljivo na kontekst. (Lipman, 1988).




Je racionalno misljenje

e Posameznik na temelju logike presojanja sprejema
predpostavke in zakljucke. Taksen pristop lahko vkljucuje
numericne in kalkulacijske metode. Vse emocije in
subjektivnosti so maksimalno izolirane.

Temelji na kriterijih

e Kriteriji zagotavljajo jasnost, natancnost in logicnost. Npr. pri
argumentih —sprejemljivost, relevantnost in zadostnost
premis).

~1_-)Je samouravnajocCe misljenje
¢ Vi

u”/ £ “1e Kriticni mislec zmore zavestno uravnavati lastno misljenje.
' | * Najprej razmislja o njem, ga kriti¢no reflektira,
(samorefleksua) nato na podlagi ugotovljenega spreminja in




Kaj JE kriticno misljenje? (bistvo)

>> Kriticno misljenje je nacin, kako mislimo.

>> Biti kriticni mislec pomeni, da je potrebno na stvari in dogodke
pogledati z vseh zornih kotov, da se na slepo ne sprejema vseh
spoznanj (tudi znanstvenih) ter, da se zna primerno ovrednotit
informacije. Veljavno presoja se lahko doseze le s poglobljeno in
natancno analizo, racionalnim in samorefleksivnim sklepanjem, ki
je v polni meri oprto na kriterije.

Kriti€no razmisljanje



Kaj NI kriticno misljenje?

>> Ni enako vsesplosnemu nestrinjanju.

>> Ni pikolovstvo. Kriticni mislec se ukvarja z vsebino in ne
trivialnostmi in manj pomembnimi detaijli.

>> Ni nasprotovanje custvovanju. Kriticni mislec se zaveda svojih
custey, jih razume in zmore uravnavati tako, da miselne procese
spodbujajo in ne omejujejo.

>> Ni negativno naravnana kritika oz. kritizerstvo, katerega
vnaprejsnji cilj je odkriti zmoto ali zavrniti vse, brez razumnih
razlogov. Jedro kriticne presoje je utemeljevanje trditev z
razumnimi razlogi, vrednotenje po kriterijih in ob zavedanju
osebnih zmot, iskanje prednosti in pomanjkljivosti argumentov za
in proti




Kaj JE in kaj NI kriticno misljenje? (primera)

Primer:

On: Seks pred poroko poveca verjetnost uspesnega zakona.
Ona: Seks tega ne more zagotoviti.

Primer:

On: Cokolada le redi in nima nobene koristne lastnosti.

Ona: S tvojo trditvijo se ne morem strinjati. Cokolada je lahko prijetna
mala sladka razvada, Ce jo uzZivas v zmernih kolicinah. Ima veliko
koristnih lastnosti in sicer; (1) izboljsuje razpoloZenje saj so v njej snovi
endorfini, ki povzrocajo obcutek prijetnosti in zadovoljstva; (2) zmanjsuje
obclutek bolecine zaradi povecanega izlocanja endorfinov; (3) cokolada
vsebuje stevilne vitamine in minerale, ki jih organizem nujno potrebuje
(Zelezo, kalcij, magnezij).




Znacilnosti kriticnih mislecev

Vescine kriticnega misljenja je mocC poucevati in se jih seveda tudi nauciti.
Ce se ljudje utijo teh ved¢in in jih ustrezno uporabljajo, postanejo boljsi
misleci. Za kriticne mislece je znacilno, da:

— si nenehno zastavljajo vprasanja in problematizirajo snov.

— preverjajo pomene uporabljanih pojmoy,

— se zavedajo, da za posamezni dogodek, pojav... obstajajo raznovrstne
razlage, ki so bolj ali manj preverjene

— preiskujejo in ozavescajo neizgovorjeno, tisto, kar se obicajno avtomaticno
privzame oz. v kar se avtomaticno verjame.

— razlikuje emocionalni vidik od razumskega vidika.

— preiskujejo ustreznost trditev in sklepov, jih vrednoti, presoja njihovo
utemeljenost in se izogiba poenostavitvam.

— dopuscajo in upostevajo razlicne interpretacije dogodkov in pojavov.

— se zavedajo, da v nekem trenutku za dolocen pojav ni koncne, popolne
razlage (znanje nikdar ni popolno, koncno, absolutno).




Misliti kriticno o ... (delanica)

PRIMER

Ali se strinjate s spodnjima trditvama? Za vsako odgovorite z DA ali NE.

a. Moskiimajo bolje razvito desno hemisfero mozganov.
b. Zenske so v Sloveniji pametnejse od moskih.

1. Utemeljite, zakaj se strinjate oz. ne strinjate s posamezno trditvijo.
2. S kaksnimi razlogi (dokazi) podpirate svoje prepricanje?
3. Kako bi nekoga prepricali, da imate prav?




“Kdor lahko vidi tri dni naprej, bo bogat tri tisoc let.

V4

(Japonski pregovor)

Ovire kriticnega misljenja

>>
>>
>>
>>
>>
>>
>>

Napacna prepricanja

Referencni okvir

Egocentricnost in odpor do sprememb
Samoprepricevanje in samozavajanje
Kulturna pogojenost

Zanasanje na avtoriteto
Kategoriziranje




Napacna prepricanja

Verjamemo v kar smo prepricani!

Kar se Janezek nauci to Janezek zna! Kaj pa, Ce je Janezkovo znanje
napacno?

V svoje prepricanje investiras doloCeno energijo in zaupanje.

Tako kot velja za vse druge investicije pa tudi za prepri¢anja velja, da
jih je tezko opustiti. Se posebej zato, ker so nasa prepri¢anja neka
osnova za nacin kako zivimo kot posamezniki.




Referencni okvir

Zapomnimo si le tisto, kar si zelimo!?

Ste ze slisali za izraz "Prepricevali smo prepricane”?

Nas nacin iskanja informacij je pogosto pristranski. Veliko novih
informacij predelujemo na podlagi tega kar Ze vemo, oz. na podlagi
tega v kar ze verjamemo.

Namesto da bi enako angazirano iskali informacije, ki potrjujejo in
zavracajo nasa predhodna prepricanja, iscemo bolj aktivho
informacije, ki jih bodo potrdile. Ker zbiramo dokaze pristransko,
pogosto najdemo zgolj to, kar smo iskali.




Referencni okvir

Ali se strinjate s spodnjo trditvijo? Odgovorite z DA ali NE.

Prepricanja se dopolnjujejo, izginjajo in se spreminjajo medtem, ko
sprejemamo nove informacije?

1. Utemeljite, zakaj se strinjate oz. ne strinjate s trditvijo.
2. S kaksnimi razlogi (dokazi) podpirate svoje prepri¢anje?

3. Kako bi nekoga prepricali, da imate prav?




Egocentriénost in odpor do sprememb

Upiramo se spremembam. Zakaj?

V prvi vrsti zato, ker jih dojemamo kot groznjo uperjeno proti nam, proti
temu kdo in kaj smo mi.

Po drugi strani tudi zato, ker verjamemo v superiornost nase kulture, v
stilu »nase je boljSe — nase ideje, nase vrednote, nasa rasa, nasa
kultura, nasa religija.«

Po naravi smo »egocentricni«. Usmerjeni v branjenje in zagovarjanje
nas samih, nasih stalis¢, vrednot, tradicij in skupin s katerimi se
identificiramo.

Kriti€no razmisljanje @




Samoprepricevanje in samozavajanje

Resnica boli.

V nekaterih primerih verjamemo v stvari, v katere si zelimo verjeti in
za katere si zelimo, da bi bile resni¢ne, Ceprav so nasprotne neCcemu,

v cemer smo dejansko prepricani!




Kulturna pogojenost

Ljudje smo socialna bitja. Zdruzujemo se v skupine.

Nase zadovoljstvo in sreCa doloca tudi nas polozaj v teh skupinah in
polozaj skupin katerim pripadamo. Smo dobro sprejeti? Smo pomembni
za skupino? Kaksna je nasa skupina v primerjavi z drugimi? Odgovori na
ta vprasanja so vsekakor povezani z naso stopnjo zadovoljstva in srece.
Clanstvo v skupinah vpliva na nado dugevnost in prepri¢anja. V vseh
skupinah so prisotna dolocena ravnanja in pravila. V nas sistem
prepri¢anj pogosto vkljuCujemo ideje in vrednote skupine.

Ce Zeli§ postati ¢lan skupine, kjer vsi nosijo rdece nogavice jih bos moral
nositi tudi ti, in jih tudi bos, da bos lahko Clan te skupine, Ceprav bi
osebno raje nosil bele nogavice!




Zanasanje na avtoriteto

Slepo zaupanje avtoriteti omejuje kriticno misljenje.

Avtoriteta = kvaliteta ali lastnost, ki je izkljucno vezana na funkcijo, ki jo
oseba opravlja, ali vlogo, ki jo zivi - ucitelj, profesor, ocCe, politik,
znanstvenik ...

Pomembno pa je, da avtoritetam zaupamo, ko:

1. je avtoriteta, ki podaja doloceno mnenje dejansko strokovnjak na
tem podrocju;

2. se razlicne avtoritete v splosnem strinjajo z dolocenim mnenjem in

3. lahko, vsaj teoreticno, tudi sami potrdimo, da je mnenje upraviceno.




Kategoriziranje

Kategoriziranje nam pomaga, da razvrsCamo razlicne stvari, pojme, osebe
itd. po njihovi podobnosti oz. skupnih znacilnostih.

Kategoriziranje zanemarja individualne razlike in nas usmerja v preveliko
poenostavljanje. Zaradi nje pogosto vidimo stvari samo c¢rne ali bele.

Problem teh opisov ni v tem, da so napacni, ampak da so zaradi svoje
univerzalnosti neuporabni.

Barnumov ucinek opisuje pripravljenost ljudi za sprejemanje posplosenih
in stereotipnih opisov osebnosti. Gre za posploSene opise in razlage ene
osebnosti, ki veljajo za vse ljudi, ne ponujajo pa specificnih informacij o
posamezniku. (Primer: Slepi moz!)




“Clovek je toliko vreden, kolikor naredi iz sebe.”

(Italijanski pregovor)

Vescine kritichega misljenja
>> Zavedanje (oglasevanje, mediji, Sola...)
>> Analiza (argument in kako je sestavljen)

>> Ocena (res govori/-m premisljeno?)

>> Tvorjenje (razmisljam kriticno)




Zavedanje (oglasevanje, mediji, Sola...)

Zakaj se sploh ukvarijati s kriticnim misljenjem? Zakaj biti kriticen mislec?
Zakaj se dodatno izobrazevati, da lahko kritiéno razmisljamo? Na ta
vprasanja lahko odgovorimo povsem razumsko (ker nam omogoca
kvalitetno, veljavno in zanesljivo sprejemanje, vrednotenje in podajanje
informacij ter znanj) ali pa povsem prakti¢no: Ker obstajajo ljudje,
organizacije, institucije, ki zaupajo v splosno pomanjkanje kriticnega
misljenja pri ljudeh in to s pridom izkoriscajo. To se dogaja vsak dan in
povsod po svetu. Tovrstno »izkoriSéanje« je prisotno v medijih, (Zal tudi) v
znanosti, v politiki in seveda v kraljestvu ustvarjalnih metod prepricevanja:
oglasevaniju.

Mediji, znanost in oglasevalci (pogosto prepleteni med seboj) lahko

posredno ali pa povsem neposredno oblikujejo nasSa prepricanja)!!!

PRIMER: Triletni otrok je videl na ulici povozenega psa!?




Zavedanje (oglasevanje, mediji, Sola...)

Bodimo razumskil

V celotnem procesu od zbiranja virov, do predstavljanja rezultatov nasega
dela moramo biti osredotoceni na to, da bo nase delo:

* OBJEKTIVNO: razumsko in nepristransko.
* VELJAVNO: preucuje to kar naj bi preucevalo.

* ZANESLIJIVO: ob razliénih preverjanjih daje (skoraj) iste rezultate.




Analiza (argument in kako je sestavljen)

O kriticnem misljenju avtorji pogosto razmisljajo skozi razlicne modele
vescin kriticnega misljenja, med katerimi so najpomembne;jsi:
postavljanje (kriti¢nih) vprasanj, reSevanja miselnih problemoyv,
odlocanje, jasno in natancno izrazanje, analiza in presojanje argumentov.

Ve

Najbolj kljucne vescine za kriticno misljenje so vescCine argumentacije.

ARGUMENT = TRDITEV PODPRTA Z RAZLOGI TER DOKAZI

V argumentu razlogi utemeljujejo (podpirajo, upravicujejo, dokazujejo,
demonstrirajo) sklep, ta podpora pa racionalno osebo prepricuje v
sprejetje sklepa (Kompare & Rupnik Vec, 2006).




Analiza (argument in kako je sestavljen)

ARGUMENT je sestavljen iz naslednjih elementov: ) in
odnosa med premisami in sklepi, veCina argumentov pa Se iz implicitnih

premis (predpostavk, domnev), kvalifikatorjev, nasprotnih argumentov
(Kompare & Rupnik Vec, 2006).

PREMISE so razlogi, ki podpirajo sklep. Predstavljajo tisti del argumenta, ki
navaja, ZAKAJ je neki sklep resni¢en oz. zakaj naj bi vanj verjeli. Vsebina
oz. resnicnost premis je eden temeljnih elementov presoje kakovosti
argumenta.

SKLEP je trditeyv, ki posreduje, [{(AJ naj verjamemo oz. sprejmemo kot
resnicno ali vsaj upraviceno. Je mnenje, stalisCe, perspektiva, ki je
podprta s premisami oz. izpeljana iz premis. Nanasa se na prepricanje, ki
naj bi ga v proces prepricevanja sogovornik (bralec, gledalec...) spremenil.




Analiza (argument in kako je sestavljen)

Rudinow (1994) predlaga, da si ob prvem branju doloenega teksta
podcrtamo jezikovne kljuce, ki nakazujejo sklepe, saj tako razmejimo
strukturo argumenta.

Premise nakazujejo: Sklepe pa nakazujejo:
* Ker... torej...

* Kajti... zato...

 Razlogi za... iz tega sklepamo...

* Glede na to, da... iz tega sledi...

* Kot kaze... iz tega izhaja...

* Ce... ...je utemeljeno z...

e Ob predpostavki, da... zaradi...




Analiza (argument in kako je sestavljen)

Kaksen je argument in kaksni oz. kaj so sklepi lahko razberemo iz teksta
s vprasanyji, kot so npr.: Katere razloge, podatke ali dokaze avtor navaja v
podporo sklepu? Kaj (Ce sploh) avtor zagovarja? Katere ugotovitve
poizkusa podati? V kaj me poizkusa prepricati?

"Najvecjo logicno mocC imajo argumenti, v katerih sklep z gotovostjo
(logi€no nujno) sledi iz resni¢nih premis oziroma ni mogoce, da bi bile

vse premise resnicne, sklep pa neresnicen.
(po UrsSic&Markic (2003) Osnove logike, str. 31).

Primer: Krivsem, ce sem izvrsil umor. Ob ¢asu umora, ki se je zgodil v
Ljiubljani sem bil v Mariboru. Ce sem bil ob tem &asu v MB-ju,
nisem mogel fizicno zagresiti umora. (Torej) Nisem kriv.

Kriti€no razmisljanje




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

>> Kako kakovost argumenta kriticno oceniti?

>> Kako se izogniti ocenjevanju, ki temelji izkljuéno na nekem
zdravorazumskem nivoju (Ceprav le-ta ni nujno vedno neprimeren) ali
pa na psiholoski prepricljivosti govorca (njegov videz, privlacnost,
retori¢ne spretnosti...)?

>> KritiCen mislec pri presoiji, ali je argument dober, ugotavlja, ali so
razlogi, s katerimi ga nekdo prepriCuje v sprejetje sklepa, sprejemljivi
(resnicni) ter ali so razlogi relevantni in zadostni za sprejetje sklepa.




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

Primer:

Kaj mora dolocati prisega, da omogoca le enoznacno podajanje resnice?
(Prisega na sodis¢u. Govoriti resnico...)




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

Pri oceni argumentov se opiramo na Stiri kriterije:

1. Relevantnost premis za sklep (ali so razlogi, ki podpirajo sklep,
pomembni za sprejetje sklepa). Klju€ni vprasanji sta:
— Ali premise podpirajo sklep? Ali sklep sledi iz premis?
— Ali je sklep resnicen ali vsaj zelo verjeten, Ce so vse premise
sprejemljive?

2. Sprejemljivost premis (ali so razlogi, ki podpirajo sklep, sprejemljivi oz.
resnicni). Kriti€na vprasanja, ki nam pomagajo pri dolocanju
sprejemljivosti premis so:

— Ali obstaja nesoglasje glede sprejemljivosti katere od premis?
— Ali so premise kakor koli problematicne — sporne ali dvomljive?

— Ali obstajajo pomembni razlogi proti sprejetju premise?




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

3. Zadostnost premis (so razlogi, ki podpirajo sklep, zadostni za sprejetje
sklepa). Kriticna vprasanja, ki usmerjajo presojo zadostnosti premis, so:

— Ali je sklep utemeljen na zadostnem Stevilu razlogov ali potrebujemo
dodatne razloge za podporo sklepu?

— Ali v argumentu manjka kaksen pomemben razlog, ki bi vplival na
sprejetje ali zavrnitev sklepa? Ali argument upoSteva vse znane in
relevantne podatke, ki zadevajo dani sklep?

4. Ucinkovitost zavracanja protirazlogov (ali argument vsebuje premise, ki
predvidevajo in ucinkovito zavracajo mozne protirazloge).

— Katere so Sibkosti argumenta, ki ga zagovarjamo?
— Ali lahko ubranimo argument pred nasprotnimi argumenti in kako?

— Ali smo v podporo sklepu vkljucili tudi premise, ki predvidevajo in
ucinkovito zavracajo mozne protirazloge?




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

VRSTE RAZLOGOV S KATERIMI PODPIRAMO TRDITVE

1. Zdrav razum

* Pogosta oblika v argumentaciji, ki poleg tega vsebuje Se javho mnenje,
splosno sprejete vrednote ali pa ustaljeni in/ali vecinski nacin ravnanja.

2. Anekdote

 Anekdote, osebne izkusnje in opazanja so v nasem spominu zelo zivi,
lahko reCemo tudi, da so zaradi tega precej lahko dostopni in pogosti v
argumentaciji. Smiselno si je postaviti naslednji vprasaniji:

— Ali je primer, s katerim oseba podpira sklep, tipicen, pogost?

— Ali obstaja kak mocan protiprimer, ki nasprotuje sklepu?




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

3. Mnenja znanstvenikov ali drugih avtoritet

* To vrsto oz. obliko razlogov predstavljajo sklicevanja na ugotovitve
znanstvenikov ali drugih avtoritet. V pomoc pri vrednotenju menja
avtoritete naj sluzijo naslednja vprasanja:

— Je avtoriteta strokovnjak za podrocje, o katerem tece razprava?
— Se je mnenje avtoritete v preteklosti izkazalo kot upraviceno?

— Na kaksne raziskovalne podatke se opira avtoriteta?

— Kaksne metode je pri pridobivanju informacij o pojavu uporabila?

4. Logicno dokazovanje in argumenti po analogiji (podobnosti)

* Priuporabilogicnega dokazovanja skusamo prepricati z logicno
veljavnostjo ali mocjo argumenta.




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

5. Spoznanja, pridobljena z znanstvenimi metodami

e Dalec najbolj ustrezno, ker je za znanstvene metode znacilna
sistematicnost, nadzorovanost, objektivnost, utemeljenost in
preverljivost. Vseeno pa velja opozorilo: NISO VSA DOGNANJA
ZNANOSTI RESNICNO SISTEMATICNA, NADZOROVANA, OBJEKTIVNA,
UTEMELJENA IN PREVERLIJIVA. Pozorni moramo biti predvsem na
naslednje mozne napake, do katerih prihaja pri znanstvenem
raziskovanju:

— Znanstvene raziskave se razlikujejo po kakovosti, rezultati nekaterih
raziskav so zato bolj verodostojni od rezultatov drugih. Objava
raziskave v pomembni strokovni literaturi je eno od zagotovil za
kakovost raziskave.




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

— Rezultati raziskav si pogosto nasprotujejo. Pomembno je torej, da
preverimo ali rezultate neke raziskave potrjujejo tudi druge.

— Znanstveniki morajo dobljene rezultate vedno interpretirati
(razloziti), pri tem pa od znanstvenika do znanstvenika vedno
prihaja do vecdjih ali manjsih razhajanj.

— Znanost ne more biti popolnoma objektivna, ker je Se vedno
izdelek cloveka, ki ima doloCena pricakovanja, prepricanja,
vrednote itd.

— Znanstvene raziskave se z razvojem tehnologij in znanosti same
pogosto spreminjajo — pomembno je, da se osredotoCamo na
podatke pridobljene z novejSimi raziskavami doloCenega podrocja.




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

Pri vrednotenju znanstvenih spoznanj je smiselno misliti tudi na naslednje:

— Kdo so bili udelezenci v raziskavi? Kako velik je bil vzorec
(udelezenci v raziskavi)? Je bil vzorec reprezentativen (predstavlja
znacilnosti populacije, ki jo preucujemo — starost, spol, socialno
ekonomski status, izobrazba...)?

— Je raziskava nova? Je bila kdaj ponovljena? Kaksni so bili rezultati
ponovitev — se razlikujejo ali ne?

— Je avtor raziskave strokovnjak na preucevanem podrocju? Kaksna
je njegova motivacija (denar, prispevek znanosti).




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

PRIMER

Kriticno ocenite naslednji argument obdolzenega!

Primer: Krivsem, ce sem izvrsil umor. Ob ¢asu umora, ki se je zgodil na
obcini sem bil v kinu. Ce sem bil ob tem casu v kinu, nisem mogel
zagresiti umora. (Torej) Nisem kriv.




Ocena (res govori/-m premisljeno?)

PRIMER

V skladu s kriteriji ocene argumentov tvorite trditev s
katero zelite prepricati mlade o koristnosti mladinskega
dela!

Relevantnost premis za sklep
Sprejemljivost premis

Zadostnost premis

Ucinkovitost zavraCanja protirazlogov




Tvorjenje (razmisljam kriticno)

Kot povsod drugje so tudi pri argumentiranju in kriticnem misljenju zmote
pogoste. Imenovali jih bomo argumentacijske zmote (lat. Fallacio, angl.
Fallacy). Nasa prva naloga je, da le-te prepoznamo potem pa se jim
poizkusamo na Siroko izogniti, ker vodijo do neveljavnih in pristranskih
sklepov ali posplositev. Izognemo se jim lahko s pomocjo slednjih metod:

1. Metoda kriticnih vprasanj

 Kriticna vprasanja temeljijo na predpostavki, da kriticna vprasanja
strukturirajo kriticno misljenje (usmerjajo kriticno presojo in vodijo k
razumsko utemeljenim presojam, odlocitvam in staliSCem).

2. Metoda zapisovanja argumenta v standardni obliki

* Pritej metodi najprej izpisSemo in ostevilCimo vse eksplicitne in
implicitne premise, na koncu pa zapisemo sklep. Na ta nacin
postanejo morebitne napake v argumentu takoj bolj ocitne.




Tvorjenje (razmisljam kriticno)

3. Metoda protiprimera

 Zmote lahko izpostavimo tudi s to metodo. Gre za to, da navedemo

primer, ki to trditev spodbija. Namen protiprimera je ta, da dokaze, da
trditev ni nujno ali vedno resnicna.

4. Metoda absurdnega primera

 To metodo pa uporabimo, ko zelimo izpostaviti zmotno logiko
argumentiranja. Pri tej metodi sestavimo nov argument, ki ima enako
strukturo, vendar drugacno vsebino od osnovnega argumenta. Nov
argument sestavimo tako, da vodi do ocitno napacnih ali celo
absurdnih zakljucCkov.




“V Zivljenju si poiscite tako velik cilj, da boste morali zapreci vse
svoje sile.” ”

(David O. McKay)

Strategija za uspesnejse ucenje
in kriticno razmisljanje

>> Strategija TROP
>> Poucevanje kriticnega misljenja
>> Strategija za ucenje argumentacije

>> Strategija za ucenje resevanja problemov in odlocanja




Strategija TROP

Strategijo so razvili Smith, Knudsvig in Walter (1998). Tako imenovana
strategija [TCDR (topic, class, description, relevance)] oz. v prevodu
TROP (tema, razred, opis, pomembnost).

Strategijo TROP (tema, razred, opis in pomembnost) je najprimerneje
uporabljati v situacijah, ko potrebujemo temeljno razumevanje
doloCene snovi, saj omogoca misliti in se 0 posamezni informaciji uciti
na bolj logicen nacin.

Skozi to strategijo je potrebno odgovoriti na stiri kljuéna vprasanja o
tem, kaj se ucimo oz. preucujemo, tako da bomo to znanje sposobni
povezati tudi z drugimi informacijami.




Strategija TROP

1. Katera je tema, ki je klju¢na in jo moram razumeti?

— Poglavja iz ucbenika kot celote?

— Strani, ki jo ravnokar berem?

— Predavanja kot celote?

— Problematike, o kateri se pogovarjamo?

— Dela v okviru te problematike, s katerim se ravnokar ukvarjam?

2. Kateri je celotni razred, v katerega sodi ta tema?
— Katera je celota, v katero sodi ta tema?

— Kateri je "glavni naslov", v okvir katerega bi ta tema lahko
sodila?




Strategija TROP

3. Kateri je opis teme?
— Katere so njene lastnosti?
— Kako zgleda?

— Kako bi jo opisal, da bi jo nekdo drug lahko prepoznal kot primer
te teme?

4. KakSna je pomembnost te teme?

—Kaksna je njena pomembnost-tebi, ostalim ljudem, drugim
temam, ki jih obravnavamo?

— Kaksno vlogo igra v razumevanju ali razlaganju necesa drugega?
—Zakaj se uporablja?

— Kako vpliva na nekaj drugega?




Strategija TROP

PRIMERA UPORABE STRATEGIJE TROP

* Magna carta libertatum

* Brom




Poucevanje kriticnega misljenja

Ucitelj, ki v svojem poucevanju sledi kritichemu misljenju mora v
razredu ustvarjati situacije, v katerih ucence usmerja v raziskovanje
lastnega in tujega misljenja skozi serijo vprasanj na naslednjih
horizontih:

* Jasnost (npr. Ali lahko to poves Se na drug nacin? Kaj bi bil primer
tega?).

* Natancnost (npr. Katere podrobnosti je smiselno izpostaviti? Kaj
natanko mislis s tem?).

* Tocnost (npr. Ali je to dejansko resnicno? Kako bi lahko preveril
resnicnost trditve? Navedi dokaz za to!).

* Logika (npr. Ali so ti elementi medsebojno povezani? Ali (x) resni¢no
sledi iz (y)?




Poucevanje kriticnega misljenja

e Relevantnost (npr. Kako je to dejstvo povezano s temo? Kako se to
vprasanje navezuje na temo, ki jo obravnavamo?).

* Globina (npr. Kako v odgovoru upostevas kompleksnost problema?
Ali so dejansko upostevani vsi dejavniki, ki vplivajo na situacijo?).

« Sirina (npr. ali obstajajo $e druga moZna videnja te situacije? Kako bi
na to vprasanje odgovoril s perspektive (x)?).

* Pomembnost (npr. Katero teh vprasanj (dejavnikov) je
najpomembnejse? KakSen je pomen tega dejstva v tej situaciji?).

* Postenost (npr. Ali je glede na obstojeCe dokaze moje razmisljanje
upraviceno? So moje predpostavke upravicene? Ali ravham posteno,
glede na implikacije?).




Poucevanje kriticnega misljenja

Obenem pa ucitelj, ki deluje v tem teoretskem okviru, u€ence ¢im
pogosteje usmerja v analizo intelektualne dejavnosti in produkta tudi
z vidika temeljnih strukturnih elementov misljenja: namena, s katerim
pisec oz. govorec razvija neko idejo, vprasanj(a), na katera v tem
procesu odgovarja, predpostavk, iz katerih izhaja, sklepov, ki jih iz njih
izvaja, konceptov, ki jih v besedilu uporablja, perspektive, ki jo zavzame
ter implikacij, ki jih ima njegov prispevek v neposredni situaciji ali v
SirSem druzbenem kontekstu. (Glej Rupnik Vec in Kompare, 2006, str.
113-114.)




Kako uéence spodbujati k sprasevanju?

»Postavite ¢im vec€ vprasanj o (x). Naj bodo taksna, da bodo spodbujala
kakovostno misljenje. Lahko si pomagajte s preglednico kakovostnih
vprasanj: Katere so prednosti in pomanjkljivosti ...? Kaksna je razlika
med ... in ...? RazlozZi zakaj ... (kako).... Kaj bi se zgodilo, ce bi ...? Kaksna
je narava ...? Kaj pomeni...? Zakaj je pomembno ...? Kako bi lahko se
drugace razumeli, pojasnili ...? Kaj dokazuje ...? Kaj so nasprotni dokazi
za ...? Kaj sklepas iz ...?

Postavite hipoteticna vprasanja
»O tej vsebini oblikujte vprasanja tipa 'Kaj Ce bi ...?'«

VPRASANJA O (X) 1Z RAZLICNIH VLOG/PERSPEKTIV:
»Vzivi se v (y) in se vprasaj o (x).«

Glej Rupnik Vec, T. (2010). Kritiéno misljenje kot kroskurikularni cilj. str. 8, 9. V: Rutar lic, Pavli¢ Skerjanc idr. (2010). Medpredmetne in kurikularne povezave, str. 381 - 404.
Ljubljana: Zavod RS za Solstvo.




Orodja za poucevanje v duhu kriticnega misljenja

POSTAVITE HIPOTETICNA VPRASANJA
»O tej vsebini oblikujte vprasanja tipa 'Kaj Ce bi ...?'«

VPRASANJA O (X) 1Z RAZLICNIH VLOG/PERSPEKTIV:
»VZivi se v (y) in se vprasaj o (x).«

Glej Rupnik Vec, T. (2010). Kritiéno misljenje kot kroskurikularni cilj. str. 8, 9. V: Rutar lic, Pavli¢ Skerjanc idr. (2010). Medpredmetne in kurikularne povezave, str. 381 - 404.
Ljubljana: Zavod RS za Solstvo.




Ucenci v kriticno razmisljujocih razredih

Kaj torej pocnejo ucenci v kriticno razmisljujocih razredih?

Ucitelj, u¢encem daje priloznost da mislijo, jih spodbuja in jim omogoca da:

1. Sprasujejo in raziskujejo
a. UCenci pogosto sprasujejo (v razlicnih fazah u¢nega procesa).
b. UCenci presojajo kakovost lastnih in tujih vprasan;.

c. Ucenci samostojno iSCejo odgovore na ta vprasanja (odkrivajo in
raziskujejo).

2. So pozorni na natancno in jasno rabo jezika
a. Ucenci opredeljujejo pojme.

b. UCenci preverjajo razumevanje sliSanega ali prebranega.




Ucenci v kriticno razmisljujocih razredih

3. Presojajo in vrednotijo na temelju jasnih in relevantnih kriterijev.
a. UcCenci samostojno opredeljujejo kriterije presoje v dani situaciji.
b. UCenci presojajo jasnost in relevantnost kriterijev v dani situaciji.

c. UCenci presojajo raznovrstne ideje, pojave, dogodke in situacije na
temelju jasnih in relevantnih kriterijev.

4. Sklepajo in interpretirajo
a. UCenci razlikujejo dejstva od interpretacij.
b. Ucenci interpretirajo pojave (jih osmisljajo, jim pripisujejo pomene).
c. Ucenci raziskujejo razlicne mozne interpretacije dogodkov, ide;j,
pojavov oz. v odnosu do objekta premisljevanja zavzemajo razlicne
perspektive.




Ucenci v kriticno razmisljujocih razredih

5. Argumentirajo

a. UCenci analizirajo in vrednotijo argumente, lastne in tuje.
b. UCenci oblikujejo argumente.

6. ReSujejo probleme in se odlocajo
a. Ucenci reSujejo odprte probleme.
b. Ucenci uporabljajo razlicne strategije reSevanja problemov.
c. Ucenci se odlocajo.

d. Ucenci uporabljajo raznovrstne tehnike odlocanja.




Strategija za ucenje argumentacije

Ucenje argumentacije obsega:
* ucenje identifikacije argumentov,
* analize argumentoy,
e vrednotenja argumentov in
* oblikovanja argumentov.

V prvem koraku se je potrebno nauciti argument prepoznati oz. se uci
razlikovati besedilo, ki je argument, od besedila, ki to ni.

V naslednjih korakih se uci argumente analizirati (dolociti premise in sklepe)
in jih vrednotiti (ugotoviti, ali so razlogi, ki podpirajo sklep sprejemljivi,
relevantni in zadostni).




Strategija za ucenje argumentacije

Ucenje analize in vrednotenja argumentov je najbolj smiselno v
avtenticnem kontekstu, torej na avtenti¢nih besedilih (strokovna ali
znanstvena besedila, poljudni ¢lanki, intervjuji, posnetki razprav, oglasna
sporocila itd.).

Pomembno je, da je navajanje na branje avtenti¢nih besedil postopno.

Model postopnega navajanja na kriticno branje avtenticnih besedil obsega:
1. korak: vzpostavljanje distance do trditev v besedilu prek identifikacije
temeljnih sporodil (trditev, sklepov) in ocene kakovosti dokazov,

2. korak: sistematicno ucenje vescin analize in vrednotenja argumentov.

(V Rupnik Vec in Kompare, 2006, str. 338 — 340.).




Strategija za ucenje argumentacije

1. korak: Vzpostavljanje distance do trditev prek ovrednotenja
kakovosti dokazov

V prvih stikih z avtenticnim strokovnim besedilom se je potrebno
usmeriti v dve preprosti dejavnosti:

a) K razmisleku o tem, kaj besedilo sporoca oz. kaj avtor trdi?
- Kaj je temeljna ideja avtorja? O ¢em nas zeli prepricati?

b) K identifikaciji in ovrednotenju vrste dokazov, ki jih v prid svoji trditvi
(tezi, prepricanju) navaja.

— Na kaj se avtor sklicuje, ko zagovarja to trditev? KaksSne dokaze
navaja avtor v prid svojim trditvam?




Strategija za ucenje argumentacije

2. korak: Sistematicno ucenje vescin analize in vrednotenja argumentov

V drugem koraku se ob analizi avtenticnih strokovnih besedil sistematicno
ucimo vescine analize in vrednotenja argumentov ter uvajamo
terminologijo s tega podrogja.

Ob sreCanju z besedilom, ki obravnava temo, povezano z neko vsebino
ucnega nacrta, je potrebno, da se:

1. Identificirajo avtorjeve sklepe in razloge zanje (premise).
2. Identificirajo neizgovorjene (nenapisane) predpostavke avtorja.

3. Ovrednoti resni¢nost razlogov/predpostavk (implicitnih in
eksplicitnih premis).

4. Ocenijo zanesljivost morebitnih avtoritet, na katere se avtor sklicuje.




Strategija za ucenje argumentacije

5. Razmisli o dodatnih dokazih, ki podpirajo ali zmanjsujejo trdnost
sklepa,

6. Oceni ustreznost uporabljenih primerjav,
7. Oblikuje lastne zakljucke in razmislijo o namigih, ki zmanjsujejo
vrednost besedila.

8. Ovrednotijo podprtost sklepa z razlogi.




Strategija za ucenje argumentacije

Izgradnjo lastnega argumenta lahko usmerjajo naslednja vodila:

1. Kaj je vas sklep? V katero trditev (ali trditve) zelite prepricati bralca
(poslusalca)?

2. S kaksnimi razlogi boste podprli svoj sklep?

3. 1z katerih predpostavk izhajate? Ali so veljavne? Ali bi jih morali
eksplicitno navesti?

4. Pod katerimi pogoji vasa trditev morda ni veljavna? Ali bi bilo smiselno
postaviti omejitve?

5. Kateri so nasprotni razlogi? Zakaj naj bralec/poslusalec ne bi sprejel vase
trditve?

6. Ali obstajajo Se drugi razlogi? Ali so na temelju podanih razlogov mogoci
Se drugi sklepi? Kaj manjka? Drugi protirazlogi? Druge predpostavke?




Strategija za ucenje resevanja problemov in odlo¢anja

I. Resevanje miselnih problemov

1. Splosna strategija reSevanja miselnih problemov (IDEAL - Bransford in
sod., 1987) vkljucuje:
1. Identifikacija problema.

2. Definiranje problema, interpretiranje in predstavljanje
problema.

3. Raziskovanje strategij reSevanja problemov.
4. Uporaba specificnih strategij reSevanja problema.

5. Vrednotenje resitev.




Strategija za ucenje resevanja problemov in odlo¢anja

2. Metoda razmisljujocCih klobukov

O problemu se razmisli s perspektive:
1. Belega klobuka (dejstva, Stevilke, podatki),
Rdecega klobuka (Custva, obcutki, slutnje, intuicija),
Crnega klobuka (previdnost. Resnica, sodba, ustrezanje dejstvom),
Rumenega klobuka (prednosti, koristi, prihranki ...),
Zelenega klobuka (raziskovanje, predlogi, sugestije, nove ideje),

S n s W

Modrega klobuka (razmisljanje o razmisljanju).

(De Bono, Naucite svojega otroka razmisljati, 2009)




Strategija za ucenje resevanja problemov in odlo¢anja

Il. Odlocanje

Doloditi je potrebno kriterije, po katerih boste odlocali, nato pa
posamezne elemente (pojave, dogodke, osebe), med katerimi izbirate,
ocenite po teh kriterijih.

Kriteriji / 1zbire Izhira 1 Izhira 2 Izhira 3

Kriterij 1

Kriterij 2

Kriterij 3

Kriterij 4




“Morajo me videti in slisati. Ne samo gledati in poslusati.”

Verbalno in neverbalno
komuniciranje

>> Doseganje prepricjivosti
>> Deset nacinov, da se priljubite publiki
>> Pet nasvetov, da boste pri nastopanju Se boljsi

>> Recept za dober govor




Doseganje prepricjivosti

Aristotel je poudarjal, da je govornikova prepricljivost odvisna od treh
temeljnih prepricevalnih sredstev

LOGOSA - Govoriti je potrebno na osnovi dejstev, torej govoriti
utemeljeno in svoja stalis¢a dokazati - argumentirati.

ETOSA - Naklonjenost obcinstvu in samozavest sta povezovalna elementa
med nami in poslusalci. Ce sami ne bomo trdno prepricani o tistem, o
cemer govorimo, bomo tudi druge tezko prepricali.

PATOSA - Zanimanje moramo znati vzpodbuditi. Patos se lahko kaze v
jeziku - moc izbranih besed, prava mera humorja, stopnjevanje napetosti,
privlacne zgodbe in anekdote in v nacinu podajanja - “govorita” tudi telo
in glas. Etos in patos sta tesno povezana.




Doseganje prepricjivosti

Prepricljivost nastopa je odvisna od STROKOVNE (logos), ODNOSNE
(patos) in OSEBNE (etos) ravni. Na strokovni ravni so pomembni
argumenti in njihova razlaga, odnosna raven zahteva pravo mero
custvenosti, na osebnostni ravni pa izpostavimo svojo osebnost.

Ljudje komuniciramo z vsem telesom zato poznamo dva nacina
komuniciranja besednega (verbalnega) in nebesednega (neverbalnega)
med katerega uvrs¢amo geste (kretnje rok, prstov, dlani, nog, glave,
ramen) in mimiko (izraz obraza, oci, ust), pa tudi splosno drzo telesa,
nacin hoje in podobno.

Pomembno se je zavedati, da se govorni nastop ne zaéne z besedami. Ze
preden odprete usta spregovorite z izrazom vasega obraza, vasimi
kretnjami, oblacilom...




Doseganje prepricjivosti

Ledena gora komunikacije...

_ ZAVEDNO
7 % kaj povemo

NEZAVEDNO
38 % glas

55 % govorica telesa




Deset nacinov, da se priljubite publiki

Dobro je upostevati sledeca priporocila:
1. Nastop naj nam bo v uzitek.

2. Pocutite se pocasceni, da lahko govorimo pred publiko in to tudi
povejte.

Dotaknite se globokih Custev.

Publiki namenite iskrene pohvale brez sprenevedanija.

Nikoli ne bodite nejevoljni ali zadircni.

Bodite skromni - bolje premalo kot prevec.

Uporabljajte “mi”, ne “vi”.
Ko govorite, upostevajte interese publike.

3.
4.
5.
6.
7.
8.
9.

10. Kritiko sprejmite z veseljem, ne z jezo.

Ne se opraviCevatl.




Pet nasvetov, da boste pri nastopanju se boljsi

1. Govorite razlocno.

2. Hitrost govora naj bo primerna.

3. lzogibajte se masilom

4. Ne govorite monotono in imejte pod nadzorom glasnost govora.

5. Neverbalna komunikacija naj bo primerna




Recept za dober govor

Sele, ko se boste prepricali, da vas tema zanima, bo tema zanimala tudi
druge.

Pri izbiri teme odgovorite na vprasanje: bi bili pripravljeni prepricljivo in
iskreno zagovarjati svoja stalisca, ce bi kdo izmed poslusalcev odlocno
nasprotoval nasim razlagam? Ce lahko odgovorite pritrdilno, ste si izbrali
pravo temo.

Med govorom bodite energicni, ne delujte kot “Zivi mrtvec”. Zavedajte
se, da nameravate poslusalcem povedati nekaj pomembnega. To vaso
namero naj razodeva cela vasa pojava. Govorite ljudem, ne govorite tako,
da bodo imeli poslusalci obcutek, da govorite nekomu tretjemu o necem,
cemur ne morejo slediti.




Recept za dober govor

Pri govornem nastopu si postavite jasne cilje, na katere je potrebno
gledati, zato naj bodo realni.

1. Cilje si zapiSite. Tako jih boste lazje dosegli.
2. Cilji naj bodo jasni. Dolocite rok, do katerega zelite te cilje doseci.

Za ucinkovito komuniciranje dajajte vtis, da ste navduseni nad temo.
Zamisli posredujte navduseno. Nagovarjajte obcCinstvo. Predstavite
glavne misli kratko in jedrnato. Pogosto povzemaijte glavne misli in jih
osvezujte brez ponavljanja. Poskusite v svoj govor globoko vplesti
poslusalce.

Pomembna je ucinkovita predstavitev vasih idej zato se najprej vprasajte
kakSen je namen nase predstavitve? Pri govoru bodite prepricljivi in z
dokazi ali ponazorili podkrepite ¢im vec svojih izjav.




“Uspesen je tisti, ki ima urejena vsa bistvena podrocja v Zivljenju:
druzino, posel, prosti cas in hobi, prijatelje, Cas za izobraZevanje,
skratka, ki Zivi Zivljenje, kot mu ga narekujejo Zelje. ”

(Boris Vene)

Pregled obravnavanih tem

>> Kaj je kriticno misljenje?

>> Vescine kritiChega misljenja

>> Strategija za uspesSnejSe ucenje in kriticno razmisljanje
>> Doseganje prepricljivosti




Kaj JE kriticno misljenje?

>> Kriticno misljenje je racionalno misljenje, temelji na kriterijih kateri
zagotavljajo njegovo jasnost, natancnost in logi¢nost (npr. pri
argumentih —sprejemljivost, relevantnost in zadostnost premis).

>> Kriticno misljenje je nacin, kako mislimo.

>> Biti kriticni mislec pomeni, da je potrebno na stvari in dogodke
pogledati z vseh zornih kotov, da se na slepo ne sprejema vseh
spoznanj (tudi znanstvenih) ter, da se zna primerno ovrednotit
informacije. Veljavno presoja se lahko doseze le s poglobljeno in
natancno analizo, racionalnim in samorefleksivnim sklepanjem, ki je v
polni meri oprto na kriterije.




Kaj NI kriticno misljenje?

>> Kriticnega misljenja ne moremo enaciti s kritizerstvom ti. negativno
naravnano kritiko, katere vnaprejsnji cilj je odkriti zmoto ali zavrniti
vse, brez razumnih razlogov.

>> Kriticno misljenje je diametralno nasprotje kritizerstvu. Jedro kriticne
presoje je utemeljevanje trditev z razumnimi razlogi, vrednotenje po
kriterijih in ob zavedanju osebnih zmot, iskanje prednosti in
pomanjkljivosti argumentov za in proti




Vescine kriticnega misljenja

>> Avtorji o kriticnem misljenju pogosto razmisljajo skozi razlicne modele
vesCin. Med najpomembnejsimi veS¢inami so:
e postavljanje (kriticnih) vprasanj,
* analiza in presojanje argumentov
e reSevanja miselnih problemoy,
e jasno in natancno izrazanje.

>> KljuCne so vescine argumentacije, ki obsegajo:

e zmoznost, da svoje trditve razumno utemeljimo, ter

e zmoznost, da presodimo kakovost argumentoy, s katerimi nas v
vsakdanjem zivljenju v kaj prepricCujejo.




>>

>>

Vescine kriticnega misljenja

ARGUMENT = TRDITEV + RAZLOGI ZA NJENO SPREJETIE

V argumentu razlogi utemeljujejo (podpirajo) sklep, ta podpora pa
racionalno osebo prepricuje v sprejetje sklepa

Pri argumentiranju svoje trditve podpiramo z razlicnimi vrstami
razlogov oz. premis (Bensley, 1998; Browne in Keeley, 2000)

* SplosSno mnenje, vrednote, “zdrav razum”
* Posamicni primeri, anekdote

e Osebne izkusnje ali opazanja

* Mnenje znanstvenih ali drugih avtoritet

* Logi¢no dokazovanje

* Znanstvena spoznanja




Strategija za uspesnejse ucenje in kriticno razmisljanje

>> Ko potrebujemo temeljno razumevanje doloCene snovi je primerna
strategija TROP (tema, razred, opis in pomembnost), ker omogoca
misliti in se o0 posamezni informaciji uciti na bolj logi¢en nacin.

Pomembna osnovna vprasanja so:

1. Katera je tema, ki je klju€na in jo moram razumeti?
2. Kateri je celotni razred, v katerega sodi ta tema?

3. Kateri je opis teme?

4. KakSna je pomembnost te teme?




Strategija za uspesnejse ucenje in kriticno razmisljanje

Ucenje argumentacije obsega:
* ucenje identifikacije argumentov,
* analize argumentov,
e vrednotenja argumentov in
* oblikovanja argumentov.

V prvem koraku se je potrebno nauditi argument prepoznati.

V naslednjih korakih se uc€i argumente analizira premise in sklepe ter se
jih v nadaljevanju vrednoti. Ugotoviti je potrebno ali so razlogi, ki
podpirajo sklep sprejemljivi, relevantni in zadostni.




Strategija za uspesnejse ucenje in kriticno razmisljanje

Na kriticno branje se navajamo postopoma z branjem avtenticnih besedil
in obsega:

1. korak: vzpostavljanje distance do trditev v besedilu prek identifikacije
temeljnih sporocCil (trditev, sklepov) in ocene kakovosti dokazov,

2. korak: sistematicno ucenje vescin analize in vrednotenja argumentov.

Izgradnjo lastnega argumenta lahko usmerjajo naslednja vodila:
1. Kaj je vas sklep?
2. S kaksnimi razlogi boste podprli svoj sklep?
3. Iz katerih predpostavk izhajate?
4. Pod katerimi pogoji vasa trditev morda ni veljavna?
5. Kateri so nasprotni razlogi?

6. Ali obstajajo Se drugi razlogi?




Strategija za uspesnejse ucenje in kriticno razmisljanje

Miselne probleme lahko reSujemo preko metod:

1. IDEAL - Bransford in sod.:
1. Identifikacija problema.
2. Definiranje problema, interpretiranje in predstavljanje problema.
3. Raziskovanje strategij reSevanja problemov.
4. Uporaba specificnih strategij reSevanja problema.

5. Vrednotenje resitev.

2. Metoda razmisljujocih klobukov

O problemu se razmisli s perspektive belega, rdecega, €rnega, rumenega,
zelenega in modrega klobuka.




Doseganje prepricljivosti

Prepricljivost nastopa je odvisna od STROKOVNE (logos), ODNOSNE
(patos) in OSEBNE (etos) ravni. Na strokovni ravni so pomembni
argumenti in njihova razlaga, odnosna raven zahteva pravo mero
custvenosti, na osebnostni ravni pa izpostavimo svojo osebnost.

Pri govoru bodite prepricljivi in z dokazi ali ponazorili podkrepite ¢im
vec svojih izjav.

Dajajte vtis, da ste navduseni nad temo. Zamisli posredujte navduseno.
Nagovarjajte obcinstvo. Predstavite glavne misli kratko in jedrnato.

Pogosto povzemaijte glavne misli in jih osvezujte brez ponavljanja.

Poskusite v svoj govor globoko vplesti poslusalce.







Vprasanja za udelezence

Kako ste se pocutili na tej delavnici uri?
(zainteresirano, dolgocCasno, demoralizirano,
kontrolirano...).

Kaj je bilo v sklopu predavanja za vas
najpomembnejse (spoznanje)? Zakaj prav to?
(informacije, pomembne ideje, miselne
vescine...).

So bila vasa pri¢akovanja glede delavnice
izpolnjena?




Zakljucna misel

Nekdanji ameriski sekretar za izobrazevanje Terrel Howard Bell
je nekoc dejal:

"0 izobrazevanju si zapomnimo tri pomembne stvari. Prva je
motivacija. Druga je motivacija. Tretja je motivacija.”

Veliko motivacije, uzitkov in uspeha pri predavanju kriticnega
misljenja vam zelim!
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